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Bachelor in het bedrijfsmanagement VIVES CAMPUS KORTRIJK

Bedrijfsmanagement
Marketing via afstandsonderwijs  

Marketing is everything and everywhere
Er is één constante in het bedrijfsleven: elk product of dienst moet uiteindelijk 
verkocht worden. Marketing is dan ook dé levensader in elke business. 

Ben je communicatief, trendgevoelig, creatief en sociaal? Heb je interesse in de nieuwste digitale 
marketing- en mediatechnieken? Heb je de nodige commerciële spirit en zin voor initiatief? Zijn 
creativiteit en een vlotte omgang met mensen je basistools? Dan is marketing écht wel jouw ding! 
Je organiseert reclamecampagnes, denkt na over de marketingmix, lanceert acties op social media, 
stuurt jouw verkoopsteam aan, runt een retailbedrijf, … welkom in de boeiende wereld van de ‘elke-
dag-is-anders-job’!

vives.be/studeren-op-afstand

1 2 3

Studeer op afstand: 
geen lesmomenten op

de campus

Studeer op je eigen 
tempo: bepaal zelf je 

studieprogramma

Behaal een boeiend & 
volwaardig bachelor 

diploma

Infoavond 2021
Donderdag 7 oktober 
vanaf 18 uur.

Begeleiding op maat
We begeleiden jullie van 
inschrijving tot diploma.

Webshop
Aangepast studiemateriaal 
onmiddellijk beschikbaar. 

Grote examenflexibiliteit
Examens inplannen kan je al  
bij de start van het academie-
jaar. Leg examens thuis of in  
het examencentrum af: overdag, 
’s avonds of op zaterdagvoor-
middag.



Bachelor in het Bedrijfsmanagement - Afstudeerrichting Marketing - Specialisatie marketingcommunicatie op afstand
Opleidingsprogramma academiejaar 2021-2022 (onder voorbehoud van wijzigingen)

Economie 3 Marketing  4 Product- en prijsstrategie 5 Psychologie van de reclame 3

Sociale wetgeving 3 Consumentengedrag 3 Marketing & Corporate Communication 3 Direct marketing 3

Marktonderzoek 4 Channel Marketing 3 Commercial Skills 4 Webdesign 3

People Management 4 Digital Marketing 3 Citymarketing 3 Webmarketing 3

Photoshop 3

Burgerlijk recht 3 Praktijktraining 1 4 Mediaplanning 3

Ondernemingsrecht 3 Graphic Design 3 Frans 3 6

Boekhouden 4 Business Office Skills 3 InDesign 3 Engels 3 6

Inleiding fiscaliteit 3 Excel 1 3 Copywriting 3

Data-onderzoek 4

Excel Advanced 3

Nederlands 3 Emerging Technologies 3

Frans 1 5 International Skills 3

Engels 1 4 Frans 2 6 Eindstage 8

Engels 2 5 Bachelorproef 10

Religie, zingeving en levensbeschouwing 3

Onderzoeksopdracht bedrijfsethiek 3

Marketing Cases en praktijktraining 4

Personal & Social Skills 3

Personal Development fase 2

Eén vak te kiezen uit: 

Duits 1 of Spaans 1 of 

communicatietraining Frans 1

3

Eén vak te kiezen uit: 

Duits 2 of Spaans 2 of 

communicatietraining Engels

3

Personal Development fase 3

Communication fase 1

Communication fase 2

Personal Development fase 1

3

Tax & Legal

Communication fase 3

IT-Skills fase 1

IT-Skills fase 2

Management Marketing fase 1 Marketing fase 2 Marketing Communication fase 3

Marketing Communication fase 1 Marketing Communication fase 2

Eén vak te kiezen uit: 

Duits 3 of Spaans 3 of 

communicatietraining Frans 3

Examen afleggen op campus Kortrijk - niet mogelijk op afstand
Voorstel mogelijk startpakket 
Deze opleidingsonderdelen kunnen ingewisseld worden voor een VIVES-breed opleidingsonderdeel



Bachelor in het Bedrijfsmanagement - Afstudeerrichting Marketing - Specialisatie Retail & Store Management op afstand

Opleidingsprogramma academiejaar 2021 - 2022(onder voorbehoud van wijzigingen)

Economie 3 Marketing  4 Product- en prijsstrategie 5 Project & Time Management 3

IHBT 3 Consumentengedrag 3 Marketing & Corporate Communication 3 Webmarketing 3

Sociale wetgeving 3 Channel Marketing 3 Supply Chain Management 4

Marktonderzoek 4 Digital Marketing 3 Store Management 4

People Management 4 Financial Management 3 Business Intelligence 3

Retailmarketing 3 Instore Marketing 4 DTP met InDesign en Photoshop 3

Burgerlijk recht 3 Praktijktraining 1  4 Sales Training 4

Ondernemingsrecht 3 Emerging Technologies 3 Frans 3 6

Boekhouden 4 Business Office Skills 3 Engels 3 6

MS Excel 1 3 Excel Advanced 3

Data-onderzoek 4

Frans 2 6

Nederlands 3 Engels 2 5 International Skills 3

Frans 1 5 Eindstage 8

Engels 1 4 Bachelorproef 10

Onderzoeksopdracht bedrijfsethiek 3

Marketing Cases en praktijktraining 4

Religie, zingeving en levensbeschouwing 3 Personal & Social Skills 3

Personal Development fase 1

Eén vak te kiezen uit: Duits of Spaans of 

communicatietraining  Frans

Eén vak te kiezen uit: Duits of Spaans of 

communicatietraining  Engels

Eén vak te kiezen uit: Duits of Spaans of 

communicatietraining  Frans

3

3

Communication fase 1

Communication fase 2

Personal Development fase 3

3

Personal Development fase 2

Retail & Store Management fase 1

Tax & Legal fase 1

Communication fase 3

IT-Skills fase 1

IT -Skills fase 2

IT-Skills fase 3

Management fase 1 Marketing fase 1 Marketing  fase 2 Retail & Store Management fase 3

Retail & Store Management fase 2

Examen afleggen op campus Kortrijk - niet mogelijk op afstand
Voorstel mogelijk startpakket 
Deze opleidingsonderdelen kunnen ingewisseld worden voor een VIVES-breed opleidingsonderdeel



Bachelor in het Bedrijfsmanagement - Afstudeerrichting Marketing - Specialisatie salesmanagement op afstand
Opleidingsprogramma academiejaar 2020-2021 (onder voorbehoud van wijzigingen)

Economie 3 Marketing  4 Product- en prijsstrategie 5 Sales & Account Management  4

IHBT 3 Consumentengedrag 3 Marketing & Corporate Communication 3 Service Marketing & B2B Marketing  3

Sociale wetgeving 3 Channel Marketing 3 Supply Chain Management 4

Marktonderzoek 4 Digital Marketing 3 Direct marketing & E-commerce 3

People Management 4 Financial Management 3 Business Intelligence 3

Praktijktraining 1  4 Sales Training 4

Burgerlijk recht 3 International Sales 3 Frans 3 6

Ondernemingsrecht 3 Business Office Skills 3 Emerging Technologies 3 Engels 3 6

Boekhouden 4 Excel 1 3 Duits 3 of Spaans 3 6

Data-onderzoek 4 Excel Advanced 3

International Skills 3

Nederlands 3 Frans 2 6 Eindstage 8

Frans 1 5 Engels 2 5 Bachelorproef 10

Engels 1 4 Duits 2 of Spaans 2 5

Duits 1 of Spaans 1 5

Onderzoeksopdracht bedrijfsethiek 3

Religie, zingeving en levensbeschouwing 3 Marketing Cases en praktijktraining 4

Personal & Social Skills 3

Personal Development fase 1

Salesmanagement fase 2

IT-Skills fase 2

Communication fase 2

Personal Development fase 2

Salesmanagement fase 1

Tax & Legal Communication fase 3

IT-Skills fase 1

Personal Development fase 3

Communication fase 1

IT-Skills fase 3

Management Marketing fase 1 Marketing  fase 2 Salesmanagement fase 3

Examen afleggen op campus Kortrijk - niet mogelijk op afstand
Voorstel mogelijk startpakket     
Deze opleidingsonderdelen kunnen ingewisseld worden voor een VIVES-breed opleidingsonderdeel




